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Uvodni slovo

Hezky den,

vizi projektu Podnikni to! je vybudovat na obcich s rozsifenou plisobnosti a v regionech napfic
CR infrastrukturu slouZici k praktické podpofe podnikavosti jejich obyvatel. Jsme radi, Ze jste
toho také soucasti.

Vérime, Ze napady, kreativni projekty a podnikatelsky potencial nejsou doménou jen velkych
mést, ale najdeme je napfic celym krajem, klidné i v té nejmensi vesnici. Tento potencial je vSak
dnes blokovan predsudky, obavami a slabou podporou pfi prvnich podnikatelskych kriccich.

Nasim cilem je pomoci lidem prekonat tento strach z neznamého a skrze zapojeni zkusenych
podnikatelu je provést prvnimi krucky tak, aby védéli jak bezpe¢né zacit. Chceme aby se tvirci
potencial obyvatelstva, ktery dnes mnohdy leZi ladem, zacal vyuZivat k dalSimu rozvoji regiond.

Proto dékujeme, Ze podporujete své obCany v realizaci jejich podnikatelskych projektu, které
nasledné prinaseji radu pozitiv i pro region samotny.

e Spolecenskeé pFinosy - diky rozvoji produktd, femesel a sluzeb dochazi k rlstu lokalni
Zivotni Grovné, brzdi se vylidnovani a posiluje se motiv novych obyvatel se pristéhovat.

e Medialni pFinosy - negativni dopady digitalizace, automatizace i Covidu-19 na obce s
rozSifenou pusobnosti i venkov byly velkym tématem jiz dfive. Je proto nutné ukazat jak
vedeni mésta aktivné pomaha obcanlim s uplatnovanim se na lokalnim trhu prace.

e Ekonomickeé pFinosy - s novymi projekty vznika nejen potencial novych pracovnich mist,
ale i pfijmu z dani a odvodu. Pausalni dan dnes vytvari pfijem pres 65 500 K¢ na
podnikatele rocné, pricemz se tato ¢astka s kazdym novym podnikatelem nasobi.

Jakub Tizek Maxim Duzek
autor projektu spoluautor projektu



TYM PODNIKNI TO!

Jakub Tizek Maxim Duzek
autor projektu spoluautor projektu

Martin O¢ko Ondrej Sestak

kurzovy manazer klubovy manazer



Struktura programu

K naplnéni cilt vytvari “Podnikni to!” lokalni infrastrukturu zalozenou na 3 pilifich:

~—

o -~ - ~ - >
Prubezna osveta Pravidelne kurzy Osvéta posiluje zajem o kurzy jejichz

absolventi sméfuji do komunity a vytvari
tim dalsi pribéhy k osvété.

Konecnym cilem je dlouhodobé rostouci

. 5 5 lokalni komunita podnikavych obcand.
Komunita podnikavcu P y

Osvétove aktivity - mnoho lidi ma z podnikani obavy, boji se rizik, financnich ztrat i nejistoty. Je

oo

zaCit lze bez rizika, vypovédi nebo zbytecnych financnich investic. Co se zde napfriklad déje:

e Marketingova analyza regionu - analyza potencialu pro maximalni osloveni a komunikaci
e PFiprava materialu - specialni propagacni kampaii pro nabor do preinkubacniho kurzu
e Prubézna propagace - cilem je zpfistupnit obanim myslenku podnikani a podnikavosti

Kurzove aktivity - funguji coby pravidelné impulzy pro obyvatele, ktefi maji napad a take
zajistuji, Ze se do komunity zapojuji absolventi s obdobnou rovni znalosti. Pocet kurz(i mize byt
neomezeny a odviji se od zajmu obcant v pribéhu roku. Co se zde napfiklad déje:

e Zajisténi lektoru-podnikatelil z praxe - nejlépe pfedavaji své zkuSenosti lidem z regionu.
e Navazné workshopy - vénovany postupnému rozvoji podnikatelskych napadl Gcastnika.
¢ Interakce a mentoring - jsou zakladem praktické spoluprace mezi lektorem a Gcastniky.

Komunitni aktivity - zakladem Gspéchu v jakékoliv Cinnosti je obklopit se obdobné smyslejicimi
lidmi, a proto je fizené komunitni prostfedi pro rozvoj ob¢anskych projektl zasadni. Soucasti
jsou pravidelné akce, mentofi, hosté atp. Co se zde napriklad déje:

e Milniky - pravidelna mésicni setkani v mensich skupinach fizena ambasadorem, jejichz
hlavnim cilem je aktivni posun kazdého podnikatelského projektu (i jeho autora) na miru.

e Srazy - velké komunitni akce zaloZené na pravidelném setkani riznych clent jednotlivych
Milnikd s cilem vytvaret stale nové podnéty i kontakty pro dalsi rozvoj projektu.

e Online poradna - spravované online forum pro neustalou moznost ziskat rychle rady,
tipy, triky i zpétnou vazbu na vlastni projekt.



Osvétove aktivity

V kapitole Osvétové aktivity jsou prezentovany dosazené metriky v ramci naborové propagace do
kurzu Podnikni to!, stejné jako pribézna propagace myslenky podnikani a podnikavosti mezi
obcany regionu. V ramci osvétové cinnosti se hodnoti nejen pouzité komunikacni kanaly, ale
také jejich Gcinnost a vysledky. Osvétové aktivity navic kromé samotného zajmu o kurzy a
komunitu slouZi jako nastroj komunikace podpory mésta smérem k obcanim v tématu
podnikani a podnikavosti.

V ramci osvétovych aktivit se vyuzilo nékolik typicky zdroji pro nabor do kurz(, ale také
povédomi o podpore podnikani v regionu. Mezi nejefektivnéjsi komunikacni kanaly patfi:
e web Podnikni to!
e placena propagace na socialnich sitich
e socialni sité mést a obci v regionu
e regionalni média

DosaZené metriky

Efekt nékterych z osvétovych kanald (napf. PR nebo sdileni pfispévki na socialnich sitich mést)
nelze transparentné kvantifikovat. Proto v ramci dosazenych metrik uvadime zejména cisla
dosazené skrz placené propagacni kanaly a jiné vycislitelné nastroje. Ve skutecnosti jsou vsak
kone¢na dosazena €isla mnohonasobné vyssi diky pokryti dalSich komunikaénich kanalu, které
nelze do statistik zahrnout.

Pocet lidi, ktefi vidéli reklamy: 63 504

Pocet zobrazeni reklam: 177 116

Pocet navstév podstranky kurzu (ne vSechny reklamy cilili na web): 497
Pocet lidi zasazenych Facebook udalosti: 4848

Skrze tyto propagacni kampané je zaroven komunikovano, Ze se vedeni mésta aktivné hlasi k
podpofe udrzitelného rozvoje podnikatelského potencialu svych obéand a umoziiuje jim
maximalné se uplatnit na lokalnim trhu prace.
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Zadina$ podnikat nebo o tom zatim jen uvazujes
* 7 PHijd na komunitni setkéni podnikaved .
Rezervuj si svoje misto zavéasu. Poéet mist je
velmi omezeny
http://bit.ly/milnikslavkov0521
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Milnik podnikavcu Slavkov #1 MAM ZAJEM

| Online

Pt Podnikni to e

Rozviji§ viastni projekt a chces se poradit s
jinymi podnikateli z okoli a dostat know-how od
zkugenéjsich? {1

Tak navitiv online setkani lokéintho
podnikateiského Klubu a zjisti, jaké je to byt
soudasti aktivni komunity, moct se poradit o
tvém podnikéni a pravideiné dostdvat cenné
know-how .

Online setkani probéhne jiZ 11.5. od 17:00!
Registruj se ZDARMA zde
http://bit.ly/milnikslavkov0521

Kvétnovy Milnik
podnikavcii Slavkov

ULI11.5
Milnik podnikavci Slavkov #1 | MAM ZAJEM |
| Online

Pt! f’:tfnlhf Jm‘ “ee
Kurzy Podnikni to! vice nez § let pomahaji

podnikavym ob&anim malych mést a obel s
Jelich zagatky v podnikdnf

Pokud té zajima jak rozjet viastni projekt vedle
prace, studia & zaméstndnl, registruj na online
kurz zdarma na nasem webu! ¥

SLavkOVERE ﬂ
BOUIST

i

PODNIKNITO.CZ

Nastartuj viastni DALS| INFORMACE |

podnikénf! =



Ukazky vystupu v ramci osvéty (grafiky, €lanky, videa)

prijd na workshop @ E '
KUB TIZEK
‘lrtdmhare! a mentor

Kurz probéhne online
pies platformu Zoom.

SLAVKOVSKE
BOJISTE

Wl Prehledy

Podnikni to! ve Slavkovée

v Registrovat se na kurz v Detaily kurzu

(4 Datum a &asova dotace Q Lokace SE Cena kurzu

13. Duben - 11. Kvéten Online kurz Zdarma, hrazeno lokalnim
Jednomesicni kurz partnerem

5 workshopl v Harmonogram

Na co se v kurzu tésit Harmonogram Lektor kurzu Partner kurzu

V ramci osvétové kampané jsme zaznamenali znacné pokryti v médiich. Z mnoha medialnich

vystupu vybirame €ast z nich: Slavkovsko.cz, Slavkovak.cz, Regionvyskovsko.cz, Saratice.cz,
Bucovicko.cz, Breclavskydenik.cz a dalsi. NiZze najdete tiskovou zpravu ke propagaci kurzu.



https://www.slavkovsko.cz/kalendar-akci/obec/5090-slavkov-u-brna/25141-online-kurz-podnikni-to-ve-slavkove-slavkov-u-brna.html
https://www.slavkovak.cz/akce/podnikni-to!/
https://www.regionvyskovsko.cz/kalendar-akci/obec/5090-slavkov-u-brna/25176-online-kurz-podnikni-to-ve-slavkove-slavkov-u-brna.html
https://www.saratice.cz/aktuality?mainSection-dataAggregatorCalendar-7281443-date=202006
https://www.bucovicko.cz/kalendar-akci/stitek/online/
https://breclavsky.denik.cz/podnikani/podnikatale-slavkov-u-brna-je-pro-podnikani-17ec.html

Tiskova zprava: Nastartujte vlastni podnikani na bezplatném kurzu!

Mistni akcni skupina Slavkovskée bojisté ve spolupraci s projektem Podnikni to! organizuje pro
aktivni obcany se zajmem o podnikani kurz podnikavosti. Kurz probéhne v bfeznu a uziji si ho
jak lidé, ktefi o vlastnim projektu zatim jen uvaZuji, tak i ti, ktefi jiz na vlastnim podnikani
aktivné pracuji. Kurz ucastniky seznami s tim, jak hledat podnikatelské napady, jak bezpecné
otestovat jejich potencial s minimem rizika a jak udélat projekt finanéné udrzitelnym. Ucast na

kurzu je zdarma.

»DiRy Podnikni to! jsem dostal mozZnost nahlédnout do svéta podnikani. Na kurzu jsem ziskal
pristup ke kvalitnim informacim, které jsem ocenil hlavné na startovni ¢are mého projektu. Kurz
bych doporucil kaZzdému, kdo zvaZuje start podnikani pri praci ¢i studiu, nebo uZ vlastni projekt
rozjizdi,” popisuje své zacatky v kurzu Ivo PFikazky, jeden z absolventd kurzu Podnikni to!, ktery
aktualné Gspésné podnika.

Kurz Podnikni to! se sklada z 5 setkani a trva mésic. Ucastniky kurzem provede ostfileny
podnikatel, ktery jim ze své zkuSenosti ukaZze postupy, diky kterym lze podnikani nastartovat s
minimem rizika a investic. Kurz je idealni, pokud chcete s podnikanim zacit vedle prace, studia
nebo rodicovské dovolené. Z pfiblizné 5000 absolventi po celé republice aZz 80 % po ukonceni
kurzu dale aktivné rozviji vlastni projekt.

Prvni workshop kurzu Podnikni to! ve Slavkové odstartuje v online formatu v Gtery 16. brezna
2021 v 17 hodin na platformé Zoom. Prihlasit se mizZe kazdy obc¢an Slavkova a pfrilehlych obci.
Lektor kurzu a autor projektu Podnikni to! Jakub Tizek ktomu dodava: ,Na prvnim setkani
Ucastnici zjisti, jak najit podnikatelskou prileZitost a jak ji prezentovat svému okoli. Pak zacne to
pravé podnikatelské dobrodruzstvi: tvorba produRtu, ziskavani prvnich zakaznikd, financni
udrZitelnost projektu nebo prezentovani zkusenym mentoriim a podnikateliim. Cilem je, abychom
spolecne zborili vSechny prekRazRy tcastniki v podnikani a dali jim tak prostor, aby se realizovali
v ramci svych projeRti.”

Na kurz se mohou zajemci hlasit online prostfednictvim odkazu bit.ly/kurz-slavkov nebo
e-mailem na ocko@podniknito.cz. U¢ast na kurzu je zdarma.

Propagacni kampan probiha nejen na samotné kurzy, ale také na jednotlivé setkani lokalniho
Klubu jakoz i podporu Gspésnych pfibéhl absolventl kurzt ¢i ¢leny Klubu na daném misté.

Videa s ucastniky kurzu
Video 1 - Katefina Machackova

Video 2 - Jaroslav Dvorak
Video 3 - Pavlina Kloudova


http://bit.ly/kurz-slavkov
mailto:ocko@podniknito.cz
https://drive.google.com/file/d/1To19sqgEDFmqj6WSK5c2qrKnGkbxIniX/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1yYWW_aoLWO0Vo9VBSe3qGR19UFJaK9s2/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1EdrNtcRot1svyfHhyPflEBYM7Kf4rFE8/view?usp=sharing

PR p¥ibéhy ucastniku kurzu

NiZe naleznete vybrané medailonky zpracované ve spolupraci s Gcastniky kurzd Podnikni to!,
které byli realizovany ve Slavkové.

Aneta Serafinovic

Aneta Serafinovic je absolventkou kurzu Podnikni to!,
ktery byl ve Slavkové realizovan ve spolupraci s MAS
Slavkovské bojisté. Vystudovala obor Primyslovy
design ve strojirenstvi a v tomto oboru také nékolik
let Gspésné pulsobila. Aktualné je na rodicovské
dovoleng, pricemz Cas straveny v domacnosti ji kromé
jiného poskytl prostor pro myslenky o vlastnim
podnikani. Protoze se doposud o moznost podnikat
priliS nezajimala, rozhodla se vyuZit pravé absolvovani
kurzu k tomu, aby se o podnikani dozvédéla vic a
mohla rozvinout sviij napad.

Aneta se zajima o ekologii a principy nontoxic
domacnosti, a tak neni divu, Ze oblast svého
podnikatelského zajmu zamérila na pfirodni
kosmetiku. Chce, aby jeji kosmetika nabizela feSeni koznich problém{, protoze jsou to pravé lidé
s dermatologickymi problémy, kterym konvencni produkty nepfinasi uspokojivé reseni, a tak
Casto obraci svou pozornost k prirodni kosmetice. Své produkty by navic obohatila voskem od
vlastnich vcel, ¢imz by produkty ziskaly dalSi pridanou hodnotu.

Podnikni to! velmi rychle rozsifilo Anetiny podnikatelské obzory. Zaroven sama sebe utvrdila v
tom, Ze podnikani neni jen pro vyvolené a Ze by se s vhodnym zamérem mohla v podnikani
realizovat i ona. Na pribéhu kurzu nejvice ocenila praktické pfiklady z podnikatelské praxe,
které do jednotlivych workshopil pfinasel nejen lektor, ale i ostatni Gcastnici kurzu. Uvédomila
si, ze k rUstu svého podnikani miZe vyuZit zkuSenosti ostatnich ¢lenl, diky cemuZz nebude
opakovat chyby mnohych zacate¢nika.
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Diky absolvovanému kurzu se Aneta dostala také do mistni komunity podnikateld, do Klubu
podnikavcu, jehoz ¢lenové ji v budoucnu budou schopni poradit v riiznych oblastech, at uz bude
jeji novy podnikatelsky zamér jakykoliv. Po svych zkuSenostech Aneta doporucuje Gcast v kurzu
vsem maminkam s malymi détmi, které mohou cas straveny na rodiCovské dovolené vyuzit k
rozjezdu svého podnikani.

Jaroslav Dvorak

Jaroslav pfriSel do kurzu Podnikni to! jto'mdk T ——
uz s vlastnim rozjetym podnikanim,
které vSak nebéZelo Gplné idealné. Uz
na stredni Skole uvazoval, Ze by rozjel
podnikani v IT oboru, pfi studiu na
vysoké Skole pak tuto svou myslenku
spolu s kamaradem realizoval. domécnOSti
Zaméruje se na malé firmy, které maji
zabezpeceni svych dat a technologii
na velmi nizké drovni a nebo tuto
oblast viibec nefesi, takovym firmam
pak poskytuje poradenstvi a realizaci
odpovidajici techniky.

Sprava IT ve vasi firmeé &

- Kazdy podnikatel kromé absolutni
znalosti svého podnikani musi znat i
zaklady z jinych obor(i - marketingu,
Ucetnictvi, psychologie a nebo treba
prav. Mlze si sice zaplatit odbornika,
ktery za néj patricnou oblast pokryje,
vétSinou se vsak snazi potrebné

4 dovzdélat sam. Prestoze Jaroslav

i podnikda uz mnoho let, dostal se do
faze, kterou zna ze své praxe mnoho

=3 podnikatel. Citil, Ze potrebuje

“5 posunout své podnikani zase o néco
dal, ale nemél s kym se poradit a u

koho se inspirovat. Internet je sice plny riznych placenych i neplacenych kurzl, informaci a

zarucenych rad, ale jak se v tom vyznat? Nakonec zvolil kurz Podnikni to! a zpétné je za toto své

rozhodnuti velmi rad.

"’I]

V ramci kurzu se snazil znovu a lépe pochopit svého potencialniho zakaznika, aby byl pfi
realném kontaktu schopny nabidnout odpovidajici feSeni jeho problémd. Uvédomil si, Ze jeho
nejslabsi strankou je pravé prezentace sluzZeb, které mize svym zakaznikiim nabidnout, pfestoze
sluzby samotné presné odpovidaji potfebam zakaznika. Nyni po absolvovani kurzu pred nim
stoji vyzva, jak veskeré podnéty uchopit a prevést do praxe, diky kurzu si vSak utfibil jednotlive
moznosti a ujasnil si, jak podnikani pojmout dal.
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Kurz Podnikni to! byl ve Slavkové realizovan ve spolupraci s MAS Slavkovské bojisté a Jaroslav
hodnoti tento kurz jako velmi uzitecny také pro zacinajici podnikatele. Zpétné by ve svych
vlastnich zacatcich velmi ocenil, kdyby mél moZnost s nékym konzultovat své vize a smérovani.
Na Podnikni to! ocefniuje také mistni komunitu lidi s nazvem Klub podnikavci do které se diky
kurzu dostal a se kterymi miZe nadale debatovat o rliznych aspektech podnikani.

Juraj Hader

Juraj Hader se k myslence rozjet néco vlastniho dostal asi pred
dvéma lety, kdyz si uvédomil, Ze jej stavajici zaméstnani nenaplnuje
podle jeho predstav. Juraj se proto rozhodl rozjet pfi praci vlastni
eventovou agenturu, ktera v sobé spojuje jeho zaliby a také déla
radost druhym lidem. Do kurzu pro zacinajici podnikatele Podnikni
to! se prihlasil ze zvédavosti a také protoZe sam vnima potrebu jesté
vice zapracovat na svém podnikani.

Citelnou prekazku v podnikani pro Juraje predstavuji vladni
opatreni, ktera témér Uplné ochromila oblast, ve které podnika.
Postavil se vsak k této prekazce celem a i diky kurzu Podnikni to!
hledal dalSi cesty a nové moznosti, jak udrzet eventovou agenturu v
chodu. V kurzu mu nejvice pomohly diskuze s ostatnimi podnikateli,
béhem kterych si ujasnil, co od svého podnikani ceka, nacerpal
inspiraci a ziskal nové kontakty.

Kurz Podnikni to! byl realizovan ve spolupraci s MAS Slavkovské bojiSté a znacnou mérou se
zabyva praktickymi tipy a dkoly. V pribéhu péti tydnd Juraj ziskal vétsi podnikatelskou
sebedlvéru a z podnikani obecné uz nema takovy strach jako pred kurzem. Navic Juraje velmi
inspirovali zkuSeni podnikatelé, ktefi s ostatnimi Gcastniky kurzu sdileli do znacné miry sva
know how a vlastni pfistupy k podnikani.

Absolvovani kurzu Juraj hodnoti jako pozitivni a uziteCnou skutecnost, ktera mu v podnikani
otevrela oCi. Aktualné pracuje na ziskavani novych kontakti a pfipravuje své udalosti tak, aby po
rozvolnéni vladnich opatfeni byl plné pfipraven nabidnout dobré sluzby svym zakaznik(m.
Podnikni to! by rad doporucil vSem kreativnim a napaditym lidem, kteri chtéji nasmérovat své
podnikani spravnym smérem.

Katefina Machackova

Katefina Machackova je absolventka kurzu Podnikni to!, ktery byl ve Slavkové realizovan diky
spolupraci s MAS Slavkovské bojisté. O rozjezdu vlastniho podnikani premyslela delsSi cas,
protoZe je to pravé podnikani, které umoznuje realizovat se ve vysnéném oboru a zaroven byt
panem svého casu. Jako kazdy zacinajici podnikatel vSak narazela na brzdy a prekazky, at uz se
jednalo o nejistotu, pocity nedostatku zkuSenosti, védomosti ¢i schopnosti, a nebo aktualné o
vladni opatfeni reagujici na Sifeni koronaviru.
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O kurzu Podnikni to! se dozvédéla pred lety od svych pratel, za coz jim je doposud vdécna.
Myslenka i obsahovy koncept ji velice oslovily a po tcasti na nékolika akcich se utvrdila v tom, Ze
se jedna o idealni kurz pro zacinajici podnikatele. Presvédcila ji nejen samotna podpora a rady
lektor, ale i celda komunita lidi se stejnym cilem. Do kurzu se pfihlasila jiz s konkrétni
predstavou o vlastnim podnikani - s kamaradkou se vénuje modnimu poradenstvi a Siti obleceni
na miru.

Mladym podnikatelkam se nezamlouvala soucasna nabidka produkt(i na ¢eském trhu, a tak se
rozhodly jit proti proudu. Jejich projekt si zaklada na individualnim pfistupu a predevsim
konzultacich - tfeba i nad Salkem kavy u zakaznika doma nebo v kancelari. Tim vSak pridana
hodnota nekonci. Servis, ktery hodlaji poskytovat je dlouhodobou zalezitosti. Postaraji se
napriklad také o Cisténi a Gpravy potfebné v pribéhu let. Navic jiz nyni poradaji prednasky
zamérené na etiketu a rtizné druhy dress code.

Podnikni to! Katefiné otevrelo oCi v mnoha rovinach. Pomohl ji predevSim koncept MVP -
minimalniho Zivotaschopného produktu. Uvédomila si, Ze pokud chce zacit, musi se odrazit od
zakladu a k promyslenéjsi, kvalitnéjsi sluzbé dospét postupné. Mezi dalsi perly, které si odnesla,
patfi napfiklad definice podnikani jakoZto ,feSeni problémui za penize” nebo fakt, Ze ve svété
podnikani cilova rovinka nikdy nekonci. Dokonaly produkt totiZ neexistuje, naopak je nutno ho
neustale vyvijet a pfizptsobovat proménlivym potfebam zakaznikd a doby.

Podtrzeno, seCteno - Katefina ziskala cenné rady, kontakty, zkuSenosti i sebevédomi. Kurz
Podnikni to! doporucuje komukoli, kdo byt jen uvazuje o tom, Ze si zalozZi vlastni podnikani, nebo
zkratka touZi byt soucasti skupiny aktivnich a inspirativnich lidi.

Marcela Kriklanova

Marcela Kfiklanova sice pracuje ve Skolstvi, nicméné by si rada splnila svij dlouholety sen, a tak
se prihlasila do kurzu Podnikni to!, ktery byl ve Slavkové realizovan ve spolupraci s MAS
Slavkovské bojisté. Marcela chce rozjet podnikani, které Gzce souvisi s mistem, kde Zije a také s
jejim Zivotnim stylem - rada by si zfidila kamennou prodejnu s kifestanskym zboZzim, ktera by
poutnikim putujicim do Zaro3ic nabidla pfiznacny sortiment a kterou by ¢asem doplnila o
eshop.

O podnikani uvazovala Marcela mnoho let, ale v pribéhu casu se ménily zaméry, které by chtéla
realizovat a tento konkrétni zamér se krystalizoval asi pul roku pred zahajenim kurzu. Protoze s
podnikanim neméla zadné praktické zkuSenosti, od kurzu ocekavala rozSifeni obzort a také
praktické tipy, jak se vyvarovat zacatecnickym chybam. Jako vétSinu podnikatelskych novacka ji
svazovaly obavy z nelspéchu, ztraty investovanych penéz i obava z administrativy. Zaroven
nedokazala sama nastavit podminky podnikani tak, aby se nevrhla do podnikani po hlavé, ale
aby méla v ruce plan s realnou Sanci na Gspéch.

V pribéhu kurzu Podnikni to! ji velmi pomahaly podnéty lektora, nad kterymi mohla v pribéhu
tydne premyslet a také ocenuje moznost diskuze s ostatnimi Gcastniky kurzu. NejzasadnéjSim
pro ni bylo zjisténi, Ze se nelze zavdécit vSem zakaznikim, a proto je daleko lepsi cestou zaméfrit
se na cilovou skupinu a té prizplsobit sortiment. Kurz ji donutil nad celym zamérem vice
premyslet a také ji dodal potfebnou sebedivéru pro realizaci podnikani.
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Kurz by rada doporucila vSéem nejistym a vahajicim zacinajicim podnikateliim jako skvély prostor
pro promysleni svého projektu a nacerpani inspirace. Z vlastni zkusenosti mizZe potvrdit, Ze
zaCinajici podnikatel nalezne v kurzu vSechny potrebné informace, at uz od zkuSeného lektora
nebo pfi diskuzi s ostatnimi Gc¢astniky.

Pavlina Kloudova

Pavlina Kloudova se prihlasila do kurzu Podnikni to!,
protoZe ji vzdycky lakala myslenka rozjet néco vlastniho.
Na zacatku kurzu presné nevédéla, cemu by se chtéla
vénovat, ale hned prvni setkani ji nadchlo natolik, Ze
zacala intenzivné premyslet nad vlastnim podnikanim a
brzy nasla zamér, jehoZ rozvoji se nyni aktivné vénuje.

Klicovou myslenkou, ktera ji pomohla dopracovat se k
vlastnimu podnikatelskéemu zaméru byla véta, Ze
podnikani resi za penize problemy druhych. Diky vlastnim
zkuSenostem i zkuSenostem lidi v okoli se rozhodla
zamérit na poskytovani kariérniho poradenstvi pro zaky 9.
trid zakladnich Skol a studenty strednich skol. Protoze vidi
vyssi smysl v pomoci druhym, rada by byla tim, kdo
dospivajici pomize nasmérovat k spravnému povolani,
které je bude bavit a kterému zlUstanou vérni po mnoho
let.

Aktivity Podnikni to! byly ve Slavkové realizovany ve spolupraci s MAS Slavkovské bojisté.
Konkrétni Gcast v kurzu Pavliné pomohla uvédomit si, Ze rozjezd podnikani nemusi byt extrémné
financné narocny a Ze jde predevsim o neustalé zdokonalovani produktu, o ktery maji zakaznici
zajem.

Diky kurzu se také odhodlala zjistit reakce okoli na svlj projekt, protoze bez zpétné vazby a
priuzkumu trhu nejde nejde pfiliS dobfe odhadnout potencial projektu. Pavlina chce i nadale
ziskavat informace od soucasnych studentil a také stavajicich kariérnich poradct s cilem ovérit
plny potencial projektu. Na kurzu ocenuje pratelské prostfedi a lektory coby zkuSené
podnikatele, ktefi veskeré informace podali prirozené a s lehkosti.

Podnikni to! by rada doporucila vsem, kteri se chtéji vyhnout Skolackym chybam v zacatcich
podnikani a také tém, ktefi by se radi stali soucasti komunity podnikatell, Klubu podnikavcd.
Cleny Klubu jsou mistni podnikatelé, ktefi se vzajemné& inspiruji a jako odbornici ve svém oboru
nevahaji ostatnim poradit.
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Yvonne Vagnerova

Yvonne Vagnerova absolvovala kurz Podnikni to! uréeny
(nejen) zacinajicim podnikateltim, ktery byl ve Slavkové
realizovan ve spolupraci s MAS Slavkovské bojisté.
Myslenka podnikani ji prirozené provazela uz od studii, ale
je to priblizné rok, co se rozhodla zapracovat na svém
vlastnim projektu a kurz Podnikni to! tak byl pfirozenym
vyusténim teto cesty. Do kurzu priSla s konkrétnim
podnikatelskym zamérem - vyrobou a prodejem domacich
produkti z bylinek a plodu z vlastni zahrady.

Prestoze se péstovanim zabyva uz delSi dobu, k
samotnému rozjezdu podnikani ji branilo prfedevsim malé
odhodlani a nedostatek sebedlvéry. V kurzu se
presvédcila o nutnosti vystoupit ze své komfortni zony, a tak se zacala ptat znamych a okoli na
hodnoceni jejich produktl, coZ ji poskytlo potfebnou zpétnou vazbu k nabizenym vyrobkim.
Kurz probihal v péti lekcich, a tak méla moznost o jednotlivych lekcich cely tyden premyslet a
zadané Gkoly plnit pribézné, diky cemuz se jeji projekt postupné vykrystalizoval do zfetelné
podoby.

Do budoucna by se rada jesté vice zaméfila na poznavani své cilové skupiny a na zakladé jejich
podnéti by chtéla vyladit nabidku svych produktl a také cenovou koncepci.

Na kurzu Podnikni to! si ceni pratelské atmosféry a pohodového pristupu lektord, ktefi jsou sami
zkuSenymi podnikateli a ktefi neméli problém zodpovédét jakoukoliv otazku. Yvonne si vazi také
svého Clenstvi v Klubu podnikavcut, diky kterému se stala soucasti inspirujici komunity lidi. Jeji
soucasti jsou nadSeni novacci i zkuSeni podnikatelé a vzajemné si jsou vSichni schopni pokryt
otazky z Siroké skaly podnikatelskych dovednosti.

Celkové hodnoti kurz jako velmi pfinosny a rada by jej doporudila vSem, ktefi se zajimaji o
podnikani a chtéji rozjet svij vlastni projekt, ale i tém, ktefi feSi ve svém podnikani néjaky
problém a radi by se posunuli ve svém podnikani zase dal.

Vyhodnoceni osvétovych aktivit

Vzhledem k aspésnému naplnéni ne jednoho, ale hned dvou kurzii hodnotime osvétovou
aktivitu velmi kladné. Zajem o kurzy byl enormni a efektivita osvéty vysoka vzhledem k nizké
cenové hladiné placené propagace, ktera znaci, zZe cilova skupina dobfe reagovala na
komunikaci.

Velmi kladné také hodnotime, Ze uZ pFi propagaci prvniho komunitniho setkani lokalni buriky
pFisli na setkani lidé z verejnosti, ktefi se pozdéji stali cleny. V praxi se ukazuje, Ze pravidelna
osvéta a propagace dokaze efektivné napomahat nejen v naboru do kurzl, ale také pfimo k
osvété samotné lokalni komunity.

Do budoucna planujeme propagovat v zminénych komunikacnich kanalech clanky o Gspésnych
absolventech kurzii a také video-medailonky a reference cleni Klubu podnikavcl. Od této
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propagace si slibujeme seznameni obCanl v regionu s myslenkou vlastniho podnikani a
kultivovani regionu v ramci tématu podnikavosti, ktera ze stfednédobého hlediska bude pusobit
na pretrvavajici zajem o kurzy a komunitni aktivity.
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Kurzoveé aktivity

V kapitole Kurzové aktivity jsou prezentovany dosazené metriky v ramci organizace kurzl
Podnikni to!, hodnoceni realizovanych kurzovych aktivit véetné hodnoceni typologie a
vyhodnoceni Gcastnikid s aktualné nejvétSim potencialem lektory kurzd. V zavéru, kurzovy
manazer zhodnocuje navaznost aktivit spojenych s organizovanim kurzl Podnikni to! a nasledné
premosténi Gcastnikl do komunitnich aktivit programu.

Dosazené metriky

Pocet zajemcu: 81

Pocet ucastniku kurzi: 44

Procento icastniku, ktefi ispésné zvalidovali svij projekt: 95%
Procento ucastniku, ktefi chtéji v podnikani pokracovat: 85%

Zpétné vazby z realizovanych kurzu

1) Statistiky v ramci zpétnych vazeb
e Prumérné hodnoceni kurzui: 87,5% spokojenost
e Prumérné hodnoceni lektora Jakuba Tizka: 86,6% spokojenost
e Pramérné hodnoceni lektora Libora Hofeniho: 93,93% spokojenost
e 3 nejcastéjsi urovné, ve kterych se nachazi projekty absolventu:
o Validace: 75 % absolvent(
o Zabéhnuty byznys: 20 % absolventt
o Hledani napadu: 5 % absolvent
o Zameéstnany ucastnik: 60%
o Nezaméstnany ucastnik: 20%
o Podnikajici ac€astnik: 10%
o Ostatni (student, matefska dovolena, senior): 10%

2) Ukazka zpétnych vazeb

Otazka: Slovné zhodnot ve dvou vétach kurz.

Hynek Charvat: Prosté, vécné a lidsky podané. Zaklady podnikani motivacni
formou, Jakub dokazal zaujmout osobnim pfistupem a zajimavymi
pripadovymi studiemi.

Katefina Machackova: Skvélé podnéty, kurz hodnotim jako velmi pfinosny.
DokaZe ¢lovéka nasmérovat tam, kam potrebuje a vSechno si ujasnit.

Michaela Tiirkova: Kurz byl vyborny, pfinosny, plny uzite¢nych informaci. Libil
se mi zpusob komunikace lektora, obsah kurzu i jeho optimalni délka trvani.
Hana Patschova: Motivujici, inspirujici, konkrétni ... Spousta véci k zamysleni... Uplné jiny nahled
na podnikani, nez jsem méla dosud.

Otazka: Slovné zhodnot svého lektora kurzu.
Marcela KFiklanova (lektor Jakub TiZek): Vnimavy, konkrétni, snaZi se i Spatné
véci rict pékné.
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Anonymni zpétna vazba (lektor Jakub Tizek): Libilo se mi, jak Kuba TiZzek opakoval, Ze v tomto
workshopu neexistuje nic dobfe a Spatné. Tim nas motivoval a pfipominal nam, Ze je dllezité
zkousSet. A hlavné, Ze nelspéch je dobry pro nasi dalsi cestu. Myslim si, Ze byl vybornym
lektorem.

Hana Patschova (lektor Libor HoFeni): Komunikativni, plny napadd, spousta konkrétnich namétd
a prikladd, podpofil a rozvijel nase napady.

Jan Kalocsanyi (lektor Libor Hofeni): Lektor Libor na mé pdsobil velmi odbornym a pozitivnim
dojmem, pripraven kdykoliv poradit.

Typologie projektu rozvinutych na kurzech

Pro lepsi predstavu o tom, jaké projekty se na kurzu budovali, si pro vas lektofi obou kurz(,
Jakub TiZek a Libor Hofeni, pfipravili typologii vybranych napadi. Vybér obsahuje projekty s
aktualné nejvétsim potencialem.

e Jmeéno ucastnika: Marcela Kriklanova
o Nazev projektu: Poutni obchod
o Opis projektu: kamenny obchod pro poutniky na poutnim misté s naboz.
predméty a darkovym zbozim, plus e-shop
o Lektor doporucuje dalSi podporu: Najit svij minimalni produkt jesté pred
samotnym kamennym obchodem = nakoupit zboZi v mensi mire a zkusit jej
poprve prodat na relevantnim misté

e Jmeéno ucastnika: David FridiSek
o Nazev projektu: Mlécny bar
o Opis projektu: Spusténi klasickeho mlécného baru pro regionu slavkovska a okoli
= pravidelné slavnosti, trhy,...
o Lektor doporucuje dalsi podporu: Doporucuji se nejdfiv pobavit s ostatnimi
gastro-podnikateli v regionu a ziskat relevantni zpétné vazby. David zminoval
znamého se stankem, takze jej vyuZit k realizaci prvniho nedokonalého prodeje.

e Jméno ucastnika: Hynek Charvat

o Nazev projektu: Slavkovské pochoutky

o Opis projektu: Chutné ovocné produkty z regionu Slavkovska - kfupavé jablecné
chipsy a lahodné mosty nabidnout pro zdravé svaciny Skolakli a do obchod(,
spotrebitelskym platformam a na farmarské trhy. Druhy rozmér je o sadarstvi —
komercnim produktem prispét k udrZeni a rozvoji sadarstvi v regionu, podpofit
vysadbu krajovych odrld a zapojit do projektu vice péstiteld.

o Lektor doporucuje dalsi podporu: Hynek se chce sam nyni vénovat této aktivité
jako konicku, ktery se muze Casem uzivit. Sam pak uvazuje na “francizovanim”
dalSich zemédélskych produkti(i, takZze je potfeba si nejprve ujasnit priority a
casové moznosti.

e Jmeéno ucastnika: Jarda Dvorak
o Nazev projektu: ITgomak - https://itesomak.cz/
o Opis projektu: Staram se o kompletni chod informacnich technologii malych firem
v Zidlochovicich (i okoli) a rad bych pod sva kfidla ziskal vice firem.. prosté to chci
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rozjet ¥ Jde o outsourcing - externi sluzbu profesionalniho specialisty v oboru
(konzultace, sprava infrastruktury, kyberbezpecnost, Skoleni), kdy zaleZitosti
ohledné IT beru na sebe a uvolnim tak majitelim i zaméstnancim ruce.

Lektor doporucuje dalsi podporu: Jarda sméfuje do dobrého oboru, kde je dobra
poptavka. Sam se chce zamérovat spise na mensi firmy a domacnosti, takze je to
tu a priori o tom naucit se kvalitni marketing. Doporucuji predevsim diskuze s
profi marketéry.

Jméno ucastnika: Yvonne Vagnerova

o

o

Nazev projektu: Domaci sirupy, masla i Caje

Opis projektu: projekt se zabyva domacimi produkty (sirupy, ofiSkova masla a
kvaseny caj). Nabidka zacina na online platformé jako napfiklad FB, instagram
atd.. Pridana hodnota je v zajimavych pfichutich ze zahrady vypéstovanych
bylinek a plodd.

Lektor doporucuje dalsi podporu: Je cilem udélat na soc. sitich zakladni portfolio
produktl a zacit si skrze promovani na relevantnich skupinach shanét prvni
drobneé zakazniky. Naucit se tak prakticky vyrobu i prode;j.

Jméno ucastnika: Aneta Serafinovic

(¢]

o

Nazev projektu: Prirodni kosmetika

Opis projektu: vyrobé prirodni kosmetiky. Zaméreni by bylo spiSe na pomoc pfi
koznich exémech. Vyuzila bych véeli vosk od naSich vcel.

Lektor doporucuje dalsi podporu: Anet ma doma necelé rocni dité, takze je to o to
narocné;jsi nyni zacit, ale doporucil bych stejny postup jako u Yvonne, kdyz najde
alespon trochu prostoru :)

Jméno ucastnika: Semir Arabo

Nazev projektu: Doucovani

Opis projektu: projektu, pomahajici zakim a studentim se Skolou. Pomoci
doucovani, seminaru apod.

Lektor doporucuje dalsi podporu: Semir je sam stfedoskolakem, takze problém,
ktery reSi sam Zzije. Cilem je najit si prvni spoluzaky na predmét ktery zvlada a
zkusit udélat prvni nedokonalé prodeje. Ziskat tak praxi a v budoucnu pridané
zapojit dalsi spoluzaky.

Jméno ucastnika: Katka Machackova

Nazev projektu: Krej¢i na miru

Opis projektu: firma, ktera se vénuje modnimu poradenstvi a Siti obleceni na
miru. Jedna se predevsim o formalni dress code (business, smart casual), a to jak
pro muze, tak pro Zeny. ProtoZe se jim nezamlouva, to co je u nas na trhu, jdouv
podstaté proti proudu. Tedy ne mérenka, ale bespoke. Kvalitnéjsi materialy, nizsi
ceny a rychlejsi dodani. Kazdy klient ma sveho modniho konzultanta. Nabizi
individualni pfistup ke kazdému klientovi s ohledem na jeho potreby, ¢emuz
predchazi konzultace a zjistovani jeho potreb, a proto je jedna z moznosti setkani
se s klientem primo u néj doma ¢Ci v kancelari. Poskytuji dlouhodoby servis -
postarame se i o Cisténi a nasledny servis vcetné Uprav.
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o

Lektor doporucCuje dalSi podporu: Katka na svém projektu pracuje hodné
progresivné, bohuzel covidové obdobi zrovna v tomto odvétvi vibec nepomaha. Je
proto potfeba zkusit nalézt alespon 1-5 prvnich zakazniku i tak a alespon se naucit
praxi jak sluzba realné probiha. Pripravit se tak na boom “po covidu”

Jméno ucastnika: Veronika Fialova

o

Nazev projektu: Svatebni salon

Opis projektu: Vercin podnikatelskym snem je mit moderni svatebni salon, kde
budou nevéstam nabizeny nejen samotné svatebni roby, ale casem trebas i cely
servis - lieni, Gcesy, pozvanky, kvétinovou vyzdobu,.. Chce vytvofit prijemné
prostfedi, kde pUjde predevsim o osobni kontakt se zakaznici. Pfece se fika, Ze
den svatebni je (nejen) pro Zeny tim nejkrasnéjSim dnem v Zivoté, tak by mél stat
za to!

Lektor doporucuje dalsi podporu: Verca je na stfedni Skole a moc hezky nad
projektem premysli. Idealnim prvnim krokem by mohla byt brigada v néjakém
svatebnim salonu aby se naucila zakladnim procesim a vedle toho si
doformulovala vlastni format projektu.

Jméno ucastnika: Gabriela Dankova

Nazev projektu: Zahradnicky servis

Opis projektu: Pfremysli nad sluzbou zahradniceni. Jeji Gvodni véta: VyreSim za Vas
sezonni prace na zahradé i naplanovani a vysadbu budouci zahrady, kdy zakaznik
dostane jednoduchy graficky navrh s orientacnim cenikem a fotkami zahradnich
prvkd.

Lektor doporucuje dalsi podporu: Zahradniceni je krasny projekt, kde opét neni
problém dodat sluzbu skrze minimalni produkt a nedokonaly prodej. Je potreba si
najit prvniho zakaznika, sluzbu dodat za drobny peniz, ziskat referenci a tak
dokola. Vedle toho firmu stavét

Jméno ucastnika: Miroslav Slovacek

o

o

Nazev projektu: Dorucovani zasilek

Opis projektu: Sjednoceni dorucovani zasilek pro firmy i FO. V soucasné dobé
dobé neni problém, aby se ve firmé / domacnosti kazdy den objevilo auto
PPL/DPD/FedEx/DoDo/Posta/... Jednak dochazi k plytvani palivy a pak musi byt
Clovék doma. Sluzba by zahrnovala doruceni bud v jeden den od vSech
spolecnosti najednou, nebo tfeba jednou za tyden.

aby si Mirek vice prosel potreby jak lidi a firem, tak i samotnych logistickych
spolecnosti. Je to

v

navrhnout. Zaroven je potreba kopirovat trendy (alzaboxy atp).

Jméno ucastnika: Katka Halova

o

o

Nazev projektu: Dotacni poradenstvi
Opis projektu: jiZz nékolik let zpracovava dotace a verejné zakazky pro vefejny
sektor. Dosud vzdy jako zaméstnanec. V letosSnim roce ji konci prac.smlouva. Rada
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by v tom pokracovala, ale jiz jako OSVC. Chtéla bych roz3ifit okruh zajemct i na
firmy Ci fyzické osoby.

o Lektor doporucuje dalsi podporu: je to predevsim otazka klientely, je potreba
najit si prvni zakazniky, pripadné udélat velmi jednoduché webovky, které potom
Sifi predevSim na soc. sité. Je potreba si také ujasnit CS, zpoplatnit konzultace a
programy si nastudovat az nékdo projevi zajem.

Jméno ucastnika: Libor Vesely
o Opis projektu: Libor sam nema ujasnéno jakym smérem se v podnikani vydat,
projekt zatim spisSe hleda a zkousi. Hodné se zajima o oblast marketingu.
o Lektor doporucuje dalsi podporu: Libor ma z oboru zkuSenosti a zabyva se i
politikou, rad by tyto oblasti spojil. Je to tedy predevSim o tom se v této oblasti
bavit s relevantnimi lidmi.

Jméno ucastnika: Pavlina Kloudova

o Nazev projektu: Poradenstvi zakim

o Opis projektu: Pracuje nad projektem vybéru skoly pro stfedoskolaky (popf. i 2.
stupefi ZS) na zakladé urcitych méfitelnych predpokladi v kombinaci s
poradenstvim.

o Lektor doporucuje dalsi podporu: Kazdé poradenstvi je zaloZzené na nalezeni
prvniho zakaznika, uceni se praxi a budovani klientely. U Pavliny je tfeba ujasnit si
cilovku, ale hlavné hledat zakazniky pres rel. skupiny na internetu.

Jméno ucastnika: Juraj Hader

o Nazev projektu: Eventova agentura

o Opis projektu: Juraj ma zajem o standardni eventovou agenturu, protoZe se sam
hodné mezi lidmi pohybuje. Jeji zaméreni se jesté hleda, ale méla by byt
smérovana idealné pro firmy.

o Lektor doporucuje dalsi podporu: Ve firemnim sektoru je to predevsim o
kontaktech, takZe je potfeba zacit s mensimi akcemi (teambuildingy,...) a postupné
se skrze vazby dopracovat k vétSim zakazkam. Samotny covid je tomu velkou
prekazkou, do té doby by mél jurka pracovat alespon na brandu a povédomi.

Jméno ucastnika: David Mitas
o Nazev projektu: Fotograf mitty.cz
o Lektor doporucuje dalsi podporu: Konzultace v oblasti marketingu, propojeni s
expertem na marketing.

Jméno ucastnika: Michaela Tiirkova
o Nazev projektu: Zazitkova vyuka anglictiny
o Opis projektu: Vikendové pobyty s komunikaci a aktivitami v anglictiné
o Lektor doporucuje dalSi podporu: Web, harmonogram akci, zkusit spolupraci se
Skolami, ale od toho bych si moc nesliboval, Sel bych cestou nabidky
vymazleného vikendu se supr vzdélavacima aktivitama a FB kampané, kladl bych
ddraz na to, Ze je to vyuka, ne pro profiky, co anglicky mluvi plynule, aby z toho
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zakaznik vycitil, Ze se nemusi bat tam jen, Ze bude nejslabsi.

e Jmeéno ucastnika: Jan Hon
o Nazev projektu: Prodej koralki
o Opis projektu: Kvalitni koralky na miru
o Lektor doporucuje dalsi podporu: Konzultace v oblasti prizkumu trhu, analyzovat
konkurenci v zahranici

e Jmeéno ucastnika: Hana Patschova
o Nazev projektu: Rucné pletené svetry
o Lektor doporucuje dalsi podporu: Konzultace v oblasti tvorby webu a marketingu
na socialnich sitich

e Jmeéno ucastnika: Jan Vinkler
o Nazev projektu: Excel podpora
o Opis projektu: Podpora pro vSechny, ktefi si nevédi rady s nécim v Excelu,
pripadné online kurzy a navody
o Lektor doporucuje dalsi podporu: Konzultace v oblasti tvorby webu a marketingu
na socialnich sitich

Vyhodnoceni kurzovych aktivit

V navaznosti na GspéSnou osvétovou Cinnost jsme zaznamenali celkem 81 registraci. Dislednym
filtrovanim nejen v ramci obsahu odpovédi v registracnim formulari, ale i filtrovanim na zakladé
uvedené lokace jsme byli schopni vybrat ty nejvhodnéjsi kandidaty na Gcastniky kurzu.

Vzhledem k vysokému poctu registraci jsme se rozhodli pro otevieni 2 kurzii namisto
planovaného 1 kurzu. Z toho divodu se zdvojnasobil pocet lektorl a do lektorského tymu jsme
pribrali kromé Jakuba Tizka, zakladatele projektu Podnikni to!, i Libora Horeniho, zakladatele
portalu Toprecepty.cz.

V (zké spolupraci se nam podarilo Uspésné dokoncit oba kurzy a nasledné Gspésné realizovat
vznik lokalni bunky, ktera sdruzuje pravé absolventy kurzu.

Fotky z kurzovych aktivit

seblams - 3030
matil - 000
e - 2000
je odmics -3 000

Iedsorarons riscady
psaveei (2 khvala, 2 scadla, pehovias | - 03 080
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Komunitni aktivity

V kapitole Komunitni aktivity jsou prezentovany dosazené metriky v ramci aktivit Klubu
podnikavcl a hodnoceni realizovanych lokalnich setkani (Milnik( podnikavci). Dale je predlozen
aktualni jmenny seznam ¢len( bunky vcetné nazvu rozvijeného podnikatelského projektu.

Clenové, ktefi jsou zaroveri absolventy kurzl, jsou rovnéz blize pfedstaveni v kapitole Typologie
projektt rozvinutych na kurzech. V zavéru komunitni manazer zhodnocuje vyvoj komunity a
predklada fotky z uskute¢nénych Milnikd podnikavca.

DosaZené metriky

Pocet zajemcu z prvniho kurzu (s Jakubem Tizkem): 9
Pocet zajemcu z druhého kurzu (s Liborem Hofeni): 4
Pocet zajemcu z verejnosti: 1
Vyvoj poctu ¢lenu v jednotlivych mésicich:
o Kvéten 2021: 7
o Cerven 2021: 14
e Dochazka Milniku podnikavcu:
o Kvéten: 7 Clent ze 7 a 2 lidi z vefejnosti
o Cerven: 9 ¢lend ze 14

Zpétné vazby z realizovanych Milniku

1) Hodnoceni jednotlivych Milniku podnikavct
e Celkové hodnoceni Milnikii podnikavcu za reportované obdobi: 92%
e Celkové hodnoceni Ambasadora Jakuba Tizka: 93%

2) Ukazka zpétnych vazeb

Otazka: V ¢em Ti Milnik nejvice pomaha?

Hynek Charvat: Inspirace, ukazka problémovych bodu u jinych projektl, motivace, podpora
rfeSeni projektu v diléich krocich od jednoho setkani k druhému.

Libor Vesely: Kdysi jsem byval chvalen, za presné a vystizné vyjadfovani, no mam dojem, Ze v
oblasti podnikani tomu tak neni. To co nepresné vyjadfim nebo tusim dovede Jakub Tizek
presné, vystizné, jasné, srozumitelné sdélit.

Pavlina Kloudova: Nuti mé pokracovat dal v dosahnuti mého cile, sama bych se "nedokopala".
KatefFina Halova: Nuti mé se posunout.

Otazka: Jak jinak Ti Klub podnikavcti pomaha?

Hynek Charvat: Priklad Gspésnych projektl odjinud, motivace a zpétna vazba k mému projektu.
Marcela Kriklanova: Urcité motivaci, proc to nevzdat uz pfi prvnich komplikacich.

Tomas Matucha: Kontakty na experty v riiznych oborech.

Pavlina Kloudova: Dostanu kontakty a zpétnou vazbu, mam se kam obratit o radu.
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Seznam aktualnich élent komunity

1. Pavlina Kloudova - poradenstvi zakiim

2. Jaroslav Dvorak - ITgomak - https://itgomak.cz/
3. Hynek Charvat - slavkovské pochoutky

. Katerina Machackova - krej¢i na miru

5. Marcela Kriklanova - poutni obchod
7

9

1

Gaspar Nagy - makejdoma.cz

Katefina Halova - dotacni poradenstvi

. Tomas Matucha - vklidujedu.cz

0. Michaela Turkova - zazitkova vyuka anglictiny
11. Milan Filipec - aktualné hleda novy projekt

12. David Mitas - fotograf mitty.cz

13. Yvonne Vagnerova - domaci sirupy, masla i ¢aje
14. Jan Hon - prodej koralku

4
6. Libor Vesely - aktualné hleda novy projekt
8

Vice informaci k jednotlivym clenlim jsou uvedeny v predchozi kapitole s nazvem Typologie
projektd rozvinutych na kurzech.

Vyhodnoceni komunitnich aktivit

Paty workshop kurzu probiha zaroven jako samotny Milnik podnikavcl. V kvétnu, jeSté pred
skoncenim dubnového kurzu, probéhl prvni Milnik podnikavcl, kterého se zicastnili vSichni
absolventi prvniho kurzu ve Slavkové, ktefi se zaroven rozhodli pro vstup do Klubu podnikavcu.
Dale se pak ucastnili dva lidi z vefejnosti, z nichZz jeden se pozdéji stal clenem Klubu. Pri
nasledujicich Milnicich se vSichni Gcastnici skvéle zapojovali, zejména proto, Ze jiz védéli jak tato
setkani probihaji a jak se na né co nejlépe pripravit.

Kazdy €len Klubu podnikavcu ma jiné tempo v rozvoji svého projektu. Za kazdého ¢Elena ze
Slavkova a okoli ale miZeme konstatovat, Ze tendence vyvoje jak jednotlivych projektu, tak i

podnikatelské schopnosti jejich autort je vzestupna.
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Fotky z aktivit
11.05.2021

18.06.2021

Akéni cile do pﬁEﬁho setkani Lo Ambasador vyzve Ucastniky, aby odpovidali na

* Jarda - pripadovka ze zakaznika (+ jako bon

m otazky (kazdy musi odpovédét)

* Katka H. - zpracovat dobfe Zadost o dotadi u stavajiciho klienta

* Tomas - mit funZkni reklamu na Googlu (2 odbornici na SEO)
* Hynek - dokonci vyvoj produktu = mit hotovy proces na sezonu

* Katka M, - projde Linked In (pravniky) a strategii fungovani bez webu

Katefina Malove

* Marcela - rozhodnuti o podnikani + zajistit finance + oplatky

" David Mitty Mitad

* Libor - v rimci omluvy dopfedu se odpojil

+ Pavlina - sepide 1 Elanek k problematice a zkusi najit relevantni blog
na publikovani zdarma (obsahovy marketing)
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Vvhodnoceni a zavér

V ramci ubéhlého pil roku spoluprace byly na jare roku 2021 realizovany dva podnikatelské kurzy
Podnikni to! ve Slavkové, byla zaloZena lokalni komunitni bunka a byla realizovana osvétova
¢innost pro podporu témy podnikani u obcant v regionu. VSechny aktivity probéhly v online
podobé kvili dodrzeni vladnich nafizeni.

Uspésna pilotaz byla spolecné definovana coby spoluprace pfi které se v ramci pololeti zapoji
do kurzovych aktivit minimalné 8 Gcastnikd, zpétna vazba z kurzu dosahne primérného
hodnotitelského skore alespon 70 % a pfri pilotnim pololeti vznikne regionalni Komunita
podnikavcl s minimalnim poctem 4 ¢lend a novi budou v dalSich pololeti postupné pribyvat.

Dosazeneé indikatory

Pocet ucastniku
kurzovych aktivit

Prumérné hodnotitelské
skore kurzovych aktivit

Pocet zajemct
o komunitni aktivity
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Jedna se samoziejmé o strategickou praci, ktera se méstu vraci s kazdym jednim IC, p¥i kterém
vznika nejen nova sluzba pomahajici brzdit odliv obyvatelstva a vytvarejici potencial nového
zaméstnavatele v regionu, ale i okamzity pfijem do vefejnych financi (minimalni pausalni dan na
jedno IC totiz dnes ¢ini vice jak 65,5 tis. K& rocné).

Pokud tedy uvaZujeme, Ze jen 20 % ucastniku kurzu zaéne ¢asem podnikat, vytvoril se za tento
pulrok do veFejnych financi potencialni pFijem 578 000 K¢ roéné, coz se kaZzdoroéné kumuluje.

S radosti proto oznamujeme, Ze pololetni spolupraci miZzeme oznadit za ispésnou! Parametry

byly naplnény a doslo tak k praktickému rozvoji regionalni podnikavosti ob¢ant, ¢imz se posilila
pravdépodobnost vzniku novych lokalnich podniku i sluZeb posilujici kvality regionalniho Zivota.
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s nkiady
adiem (energie..) - 20 03¢
s (peaciemih) - 25 090
peiisniei - 2000
Vs pradty - $000

(N + M2} e =5 135 080 &

Akéni cile do

* Jarda - pFipadovics 76 ZAVAZIIEA (+ JAK0 Do AR
+ Katha H. - zpeacouat dodlo Thdost o dotaxl & stivaliciho Miama
* Toma - mit funtkni reklamu na Googhy (2 odomici ma SEO}
My - SR vivel predukiu = it hotavy proces na sesnu
* Katka M. - projde Lisked In {pranihy} a strategi fungowini bez wets
+ Marcels - rechodnuti o podnikini « sapstit finance + oplatky

Lidee - v cdmci omluvy dopledu 5 odpojil

Pavfina - sepide 1 Elinek k prodiematice a zkusi najit relevarin blog
na peblikowdni zdarma (cbsahavy marketing)
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JohnnyXI| Ask to Unmute

Lucie

Michaela

Mike

Miian Filipec

Radek

Invite Mute All

Workshop je my3len jako celek 5 kurz(?

More v



Participants (8)

° Podnikni to! (Host, me)

IKH) Katefina Halova

KM Katefina Machékova

/' q/ " David Mitty Mitas

Lo R [} O S T

Invite Mute All More v

Chat

()
> = -
Gt DS o e rel y | aby odpovidali na
R Youarescresnsharng 4 © op Sha y : védeét)
e e wows - | o otaz
+ Tvuj nejvétsi aha-moment z dneska? g'tn 2
- onne abuli nebo do
u

+ Jeden akeni krok do dalSiho Milniku?
(konkrétni a méfitelny) sti 8

° Podnikni to! (Host, me)

H  Hynek

KH) Katefina Halova

" David Mitty Mita%

2
L !

JD Jarda Dvofak | ITgdmak.cz

KM Katefina Machackova

MK Marcela Kfiklanova

Invite Mute All More v

29



Zoom Meeting

° Podnikni to! (Host, me)

JD Jarda Dvoldk | ITad

KH| Katefina Halova

Y Yvo

David Mitty Mitd%

Invite Mute All

il Jarda Dvofik | ITgdmik.cz
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